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Anul Financiar

2021 2022 Variatie
(RON, daca nu este specificat altfel) IFRS, auditat Buget
CIFRA DE AFACERI 1,427,218,373 1,622,764,381 13.7%
Alte venituri operationale 10,362,989 -
VENITURI OPERATIONALE 1,437,581,362 1,622,764,381 12.9%
C.HELTLII.ELI OPERATIONALE (fara amortizare 1,151,969,260 1,325,179,052 15.0%
si depreciere)
EBITDA 285,612,102 297,585,330 4.2%
Marja EBITDA (%) 19.9% 18.3%
PROFIT OPERATIONAL 171,851,903 169,993,247 -1.1%
Marja PROFIT OPERATIONAL (%) 12.0% 10.5%
REZULTAT FINANCIAR (36,432,342) (34,368,014) -5.7%
REZULTAT NET 112,913,209 114,154,629 1.1%
Marja REZULTATULUI NET (%) 7.9% 7.0%

*Nu include Neolife si Centrul Medical Irina
*Marja EBITDA (%) Pro-forma 2021 de 18.7%

* Pro-Forma 2021 transpune (i) achizitia Societatilor Achizitionate in 2021, ca si cum achizitia ar fi avut loc la 1 ianuarie 2021, prin
combinarea rezultatelor financiare ale Societatilor Achizitionate pentru aceasta perioada cu cele ale Grupului si (i) eliminarea

anumitor cheltuieli incluse in Situatia Consolidata a contului de profit si pierdere si a altor elemente ale rezultatului global 2 Grupului

pe care Grupul le considera neoperationale sifsau de natura nerecurenta.




Fundamentarea Bugetului pentru anul 2022 © MedLife

Performanta financiara a Grupului este afectata, a fost afectata in trecut si este de asteptat sa fie afectata in viitor de o serie de factori, cum ar fi:

* Evolutia pandemiei nationale si globale si efectele sale secundare in cadrul economiei regionale.

* Contextul geopolitic care pune presiune asupra cererii generale.

* Evolutia mediului macroeconomic si starea generala de sanatate a populatiei vizate, ambele determinand consumul de servicii private de sanatate;
* Nivelul redus al investitiilor statului Tn sanatatea publica orienteaza populatia catre serviciile medicale private;

* Cea mai mare parte a cifrei de afaceri a Grupului se bazeaza pe cheltuieli private si nu pe asigurari medicale finantate de stat;

* Medlife Group are un model de afaceri puternic echilibrat, care faciliteaza captarea recurenta a veniturilor;

* Grupului pune accentual pe expansiune atat prin investitii greenfield, cat si prin achizitii, lucru care ofera baza pentru cresterea durabila;

* Costurile cu forta de munca si eficienta la scara vor afecta profitabilitatea;

* Schimbarile in legislatia fiscala au un impact direct asupra structurii costurilor Grupului si, prin urmare, afecteaza profitabilitatea.

Estimarile si ipotezele utilizate se bazeaza pe experienta istorica si pe alti factori care sunt considerati rezonabili in conditiile actuale, iar rezultatele acestora stabilesc baza
pentru judecata cu privire la performanta viitoare, care nu este usor de conturat din alte surse.

Conducerea se asteapta ca performanta Grupului sa se imbunatateasca in timp si ca rezultatele sale financiare sa creasca, pe baza cresterii dovedite a cererii pentru

serviciile medicale prestate in unitatile Grupului.

Mai mult, un efect pozitiv se va traduce din performanta crescuta a entitatilor nou achizitionate care urmeaza sa alinieze performanta la nivelul Grupului.

Grupul estimeaza ca:

* va continua sa valorifice unitatile medicale ale companiilor achizitionate pentru a-si dezvolta organic operatiunile si pentru a alinia companiile achizitionate la un nivel
de profitabilitate (marja EBITDA) similar cu cel al Grupului;

* va continua sa analizeze potentiala achizitie a anumitor companii medicale care va determina extinderea serviciilor sale in zonele in care are deja prezenta locala sau va
permite Grupului sa se extinda in noi zone geografice;

* va genera oportunitati de crestere organica atat prin lansarea de unitati greenfield, cat si prin valorificarea oportunitatilor de crestere pentru unitatile existente prin
construirea de afaceri suplimentare pe aceeasi structura de costuri fixe, deja existenta, in special in cazul spitalelor;

* va continua sa optimizeze mixul de servicii prestate in unitatile sale in functie de conditiile specifice de piata, urmarind astfel cresterea veniturilor si imbunatatirea
marjei de profit a fiecarei unitati medicale;

* va beneficia de consolidarea pietei, care este deosebit de favorabilad liderilor pietei de servicii medicale private, permitand o crestere accelerata a vanzarilor si o
prezenta mai intensa pe piata regionala si pe specialitati de nisa si facilitand atingerea economiilor de scara.

Rezultatele reale pot diferi de estimari.




